


クラブ LCIF コーディネーター研修 - ウェブセミナー 2 クイズ
1. 成功するために、あなたにできる4つのことは何ですか？
a. ストーリーを伝える、計画を立てる、チームを編成する、資金を獲得する
b. 交付金を申請する、ストーリーを伝える、資金を獲得する、表彰する
c. 資金を獲得する、交付金を申請する、新会員を獲得する、プレゼンテーションを行う
d. イベントを主催する、地元企業と懇談する、チームを編成する、計画を立てる
正解：A
2. あなたならではのストーリーの作成を開始するために、何ができますか？
a. 自分が奉仕する理由を知る
b. 自分の地域と世界における LCIF のインパクトを理解する
c. マニュアルにあるストーリーテリング・ガイドを完成させる
d. 上記すべて
正解：D
3. キャンペーン100の宣伝に役立つものをすべて選択してください
a. パンフレット
b. ビデオ
c. パワーポイントのプレゼンテーション
d. ディスプレイ
e. チラシ
正解：A、B、C、E
4. 今年度のあなたの計画にはどのような資金獲得戦略を含めるべきですか？
a. 個人会員からの寄付
b. 資金獲得イベント
c. 地元の企業や非ライオンズからの支援
d. クラブ会計からの寄付
e. 上記すべて
正解：E.
5. 今年度、あなたのクラブが達成できると思う目標はどれですか？複数選択することができます。
a. 会員参加率100%
b. 会員1人当たり100ドル以上の参加率100％
c. クラブ会計からの寄付または資金獲得イベントの主催
d. モデルクラブになる
6. モデルクラブの会員一人あたりの寄付目標最低額はいくらですか？
a. 3年間、毎年、会員1人当たり750ドル
b. 2017年7月1日から2022年6月30日まで会員一人当たり750ドル
c. 2017年7月1日から2022年6月30日まで会員一人当たり300ドル
d. 3年間、毎年、会員1人当たり100ドル
正解：B
7. キャンペーン100クラブ委員会に、あなたのクラブの他の会員に参加してもらうことはできますか？
a. はい
b. いいえ
正解：A
8. 地区 LCIF コーディネーターとの関係を築くには、次のうちどれが望ましくない方法ですか？
a. 頻繁な最新情報の報告
b. クラブで、あなたと一緒にプレゼンテーションをしてもらう
c. 自分から連絡を取る前に、コーディネーターがあなたに連絡してくるのを待つ
d. 電話で定期的に連絡する時間を取る
正解：C.
9. 地区 LCIF コーディネーターは、あなたがこのウェブセミナーを受講したことを知っていますか？
a. はい
b. いいえ
10. 伝えていない場合、あなたの地区 LCIF コーディネーターが誰で、どのように連絡するのかをご存じですか？
a. はい
b. いいえ
11. 下記のスペースを使用して、このウェブセミナーへのご意見をお寄せください。
コメントのスペース - 最大500文字


[bookmark: _GoBack]CCT Webinar 2 Quiz.JA
